Межрегиональная конференция

«Эффективные механизмы взаимодействия, развития и внедрения системы ГЛОНАСС в регионах»

Пакет «Генеральный партнер конференции»

(130 000 руб.)
1. Предоставление компании статуса Генерального партнера конференции.
2. Возможность выступления представителя компании – Генерального партнера конференции в пленарном заседании конференции (15-20 мин.)

3. Размещение фирменного наименования или товарного знака компании – Генерального партнера конференции с указанием категории партнерства в программе конференции (тираж 200 экз.), рекламных и информационных материалах, информационных письмах (тираж рассылки 2500 экз.), пресс-релизах, сообщениях СМИ до начала, во время и после окончания работы конференции.
4. Размещение презентационного стенда компании – Генерального партнера конференции в месте проведения мероприятия на весь период проведения.
5. Размещение рекламного баннера или флага компании – Генерального партнера конференции в месте проведения мероприятия на весь период проведения.

6. Возможность презентации-выступления (15-20 мин.) представителя компании – Генерального партнера конференции в программе конференции в обозначенное компанией-Партнером время (по согласованию с оргкомитетом).
7. Организация в рамках конференции для компании – Генерального партнера конференции круглого стола на заявленную компанией тему, соответствующую тематической направленности конференции (продолжительность 30-60 мин.).

8. Предоставление компании – Генеральному партнеру конференции списка участников конференции с контактными данными.

9. Возможное участие до 3-х (трех) представителей компании – Генерального партнера конференции в мероприятии.

10. Возможность размещения рекламно-информационных материалов компании – Генерального партнера конференции (брошюр, буклетов, листовок и т.д.) в портфеле участника, предоставляемом всем участникам конференции.
11. Участие представителей компании – Генерального партнера конференции (от одного до трех человек) в кофе-брейках,  обеде и деловом ужине по окончании конференции.

Пакет «Официальный партнер конференции»

(95 000 руб.)
1. Предоставление компании статуса Официального партнера конференции.

2. Размещение фирменного наименования или товарного знака компании – Официального партнера конференции с указанием категории партнерства в программе конференции (тираж 200 экз.), рекламных и информационных материалах, информационных письмах (тираж рассылки 2500 экз.), пресс-релизах, сообщениях СМИ до начала, во время и после окончания работы конференции.

3. Размещение презентационного стенда компании – Официального партнера конференции в месте проведения мероприятия на весь период проведения.
4. Размещение рекламного баннера или флага компании – Официального партнера конференции в месте проведения мероприятия на весь период проведения.
5. Презентация-выступление (1-2 выступления по 15-20 мин.) представителя компании – Официального партнера конференции в программе конференции.
6. Организация в рамках конференции для компании – Официального партнера конференции круглого стола на заявленную компанией тему, соответствующую тематической направленности конференции (продолжительность 30-60 мин.).
7. Предоставление компании – Официального партнера конференции списка участников конференции с контактными данными.
8. Возможное участие до 3-х (трех) представителей компании – Официального партнера конференции в мероприятии.
9. Возможность размещения рекламно-информационных материалов компании – Официального партнера конференции (брошюр, буклетов, листовок и т.д.) в портфеле участника, предоставляемом всем участникам конференции.
10. Участие представителей компании – Официального партнера конференции (от одного до трех человек) в кофе-брейках,  обеде и деловом ужине по окончании конференции.

Пакет «Партнер конференции»

(70 000 руб.)

1. Предоставление компании статуса Партнера конференции.

2. Размещение фирменного наименования или товарного знака компании – Партнера конференции с указанием категории партнерства в программе конференции (тираж 200 экз.), рекламных и информационных материалах, информационных письмах (тираж рассылки 2500 экз.), пресс-релизах, сообщениях СМИ до начала, во время и после окончания работы конференции.

3. Презентация-выступление (2 выступления по 15-20 мин.) представителя компании – Партнера конференции в программе конференции.

4. Возможность участия компании – Партнера конференции в выставке, проходящей в рамках конференции.
5. Предоставление компании – Партнера конференции списка участников конференции с контактными данными.

6. Возможное участие до 3-х (трех) представителей компании – Партнера конференции в мероприятии.

7. Возможность размещения рекламно-информационных материалов компании – Партнера конференции (брошюр, буклетов, листовок и т.д.) в портфеле участника, предоставляемом всем участникам конференции.

8. Участие представителей компании – Партнера конференции (от одного до трех человек) в кофе-брейках,  обеде и деловом ужине по окончании конференции.

